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2 Days Training & Workshop

Penanganan Kredit Bermasalah
yang Sesuai dengan Karakteristik KrediT

Dear Clients,

MDP Consulting kembali menghadirkan pelatihan untuk menjawab tantangan terkini di
dunia bisnis maupun keuangan-perbankan. Meramu berbagai kebutuhan pelatihan dunia
usaha pada bidang marketing, operasional, hukum, manajemen risiko, GCG, CSR, audit-
kontrol dan sebagainya.

MDP Consulting selalu menghadirkan para instruktur yang ahli dan berpengalaman di
bidangnya, menjadikan pelatihan tidak hanya sekedar menyampaikan pengetahuan tapi juga
sebagai ajang diskusi dan konsultasi bagi peserta. Pelatihan yang tidak hanya berorientasi
pada peningkatan pengetahuan, tapi juga untuk mendukung transformasi yang dibutuhkan
peserta.

Tujuan

1. Memberikan pemahaman dan keyakinan kepada peserta dalam pengambilan
keputusan atas strategi penanganan kredit/pembiayaan bermasalah, baik dengan
penyelamatan atau penyelesaian.

2. Menganalisa aspek legal sebagai bahan pertimbangan pengambilan keputusan
penyelesaian kredit yang telah dikategorikan sebagai kredit bermasalah.

3. Tinjauan alternatif penyelesaian kredit, legal action serta memperkirakan keuntungan/
kerugian dalam setiap alternatif penyelesaian yang dipilih.

4. Diharapkan peserta akan mampu menyusun dan menjalankan tools penyelesaian atau
penyelamatan kredit bermasalah dengan lebih efektif, produktif dan efisien.

Materi Pelatihan

Mengapa Kredit menjadi Bermasalah?

Apakah Kredit Bermasalah bisa Diselamatkan? Kredit seperti apa yang bisa
diselamatkan?

Apakah Debitur Kooperatif?

Apakah sumber pembayaran kembali masih ada?

Apakah sumber pembayaran kembali mencukupi?

Apakah ada sumber pembayaran yang lain? Personal Guarantee atau Corporate
Guarantee?

Apakah Kredit Bermasalah Harus Segera Diselesaikan? Kredit seperti apa yang harus
segera diselesaikan?
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Bagaimana menyikapi Debitur yang tidak kooperatif?
Bagaimana prospek sumber pembayaran kembali?
Apakah Agunan memadai? Apakah Agunan Mudah Dijual?
Apakah Pengikatan Agunan dilakukan dengan Sempurna?
Apakah ada Garansi dari Pihak Ketiga?

Penagihan sebagai tahap pertama penanganan kredit bermasalah dan target tiap
tahap :

v
v
v

Penagihan melalui telepon
Penagihan melalui surat
Penagihan melalui kunjungan

Proses dan Strategi Penyelamatan Kredit Bermasalah :

4330303033333 338330373

Pemeriksaan Kelengkapan Dokumen Pinjaman dan Dokumen Agunan
Investigasi Lapangan

Evaluasi dan Observasi

Penentuan Strategi

Penyusunan rencana Penyelamatan Kredit Bermasalah:
Penjadwalan kembali (rescheduling)

Restrukturisasi

Penyelesaian Kredit Bermasalah melalui Litigasi

Eksekusi hak Tanggungan s/d pengosongan

Eksekusi Fidusia

Gugatan Perdata

Pidana

Pengelolaan Aset yang Diambil Alih agar aset tidak rusak
Penjualan Aset yang Diambil Alih

Target Peserta

Manajemen dan Staf Satuan Kredit Khusus yang menangani kredit bermasalah
Manajemen dan Staf di Manajemen Resiko

Pemutus Kredit

Satuan Kerja Audit Internal

Trainer

Seorang yang berpengalaman lebih dari 25 tahun di bidang Credit & Marketing dan juga
berpengalaman sebagai pengajar dalam berbagai seminar

Jadwal dan Tempat
Hari / Tanggal : Rabu-— Kamis / 11 — 12 September 2019

Waktu : 08.30sd 17.00 WIB
Tempat : Hotel Ambhara — Jakarta (tentative)
Investasi : Rp. 5.950.000 / Peserta (tidak menginap)
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Informasi Hubungi

Rahma Yuniarti

TLP-WA :0878 8581 8700

Email : rahma.mdp@gmail.com

Besar harapan kami kiranya Bapak/Ibu
dapat berkontribusi untuk meningkatkan kualitas SDM
melalui partisipasi dan keikutsertaan pejabatterkait untuk menghadiri workshop ini
Atas perhatian dan kerjasama yang Bapak/Ibu berikan, kami mengucapkan terima kasih.
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